
 
 

Negocios, entorno global y desarrollo regional 

 

Presentación 

El proceso de globalización económica y de transnacionalización de la 

producción, han sido procesos heterogéneos que no afectan de manera uniforme 

a todas las economías. En este sentido, los patrones de distribución territorial de la 

actividad económica han sido decisivos en el desarrollo del espacio económico 

regional. 

Algunos estudios se han orientado al estudio de la dinámica económica regional, 

desde la teoría de la organización industrial y que algunos autores definen como 

la trasposición de la economía regional y economía industrial, intentando vincular 

el estudio económico regional al comportamiento estratégico de las firmas y la 

estructura del mercado (Rallet y Torre, 1995; Ramírez y Hauser, 1996). En este 

contexto, las formas de organización de la producción son las que determinan las 

pautas de distribución geográfica de la actividad económica y en consecuencia, 

las perspectivas de desarrollo de las regiones. Asimismo, los cambios que generan 

estas formas de organización generan un efecto directo en los patrones de 

localización de la actividad económica y en consecuencia en las economías 

regionales. 

A partir de los años setenta, en el ámbito internacional se producen importantes 

transformaciones en materia de organización industrial, como resultado de la 

saturación de los mercados y de las crisis de productividad y en consecuencia la 

distribución espacial de la producción sufre sustanciales alteraciones, donde se ven 

involucrados tanto la orientación productiva como la perspectiva de desarrollo de 

los territorios. 
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Perfil Formativo del Estudiante 

El alumno de la maestría desarrollará habilidades para identificar problemas de 

investigación inherentes a los negocios en el entorno global y las pautas de 

distribución geográfica de la actividad económica y en consecuencia, las 

perspectivas de desarrollo de las regiones. 

 

Objetivos del Programa  

 Analizar los cambios en la organización de la producción en el ámbito global 

y la nueva dinámica que adquieren algunas regiones, ante tales cambios.  

 Analizar los fundamentos de las nuevas estrategias de la producción y 

distribución geográfica de la actividad económica, tomando como base la 

teoría del desarrollo regional, la teoría de la firma y la teoría de la 

organización industrial. Bajo esta conceptualización teórica, el enfoque de 

cadenas productivas en el entorno global ofrece un marco analítico para 

captar las pautas de inserción de algunas regiones a las redes de suministro 

de firmas multinacionales, así como de los procesos de formación de 

capacidades empresariales y desarrollo económico local.  

 

Contenido temático 

1. El espacio regional 

1.1 La región. 

1.2 Las economías de aglomeración. 

1.3 Externalidades, economías de escala y economías de alcance. 

2. Estructura del espacio regional 

2.1 Localización, concentración, especialización y reconfiguración industrial.  

2.2 Distritos, clusters y conglomerados industriales. 

3. Negocios, producción y costos de transacción 

3.1 Asimetría de la información, racionalidad limitada y oportunismo. 

3.2 La transformación Inter temporal de las transacciones. 

3.3 Organización de la producción: mercado, vertical e híbrida. 

4. Organización de la producción y desarrollo regional  

4.1 Cadenas productivas como mecanismos alternativos de transacción. 

4.2 Cadenas productivas vs. Redes productivas. 

4.3 Globalización y cadenas globales de valor. 

4.4 Gobernanza en las cadenas globales de valor y escalamiento industrial . 



 
 

5. Concepciones organizativas y cognoscitivas de la producción global 

y desarrollo regional 

6. Negocios en el entorno global 

6.1 El outsourcing y la corporación globalmente integrada. 

6.2 El empresario en el entorno global. 

6.3 Oportunidades de negocios, iniciativa y cultura empresarial . 

 

Aplicación Profesional  

Los alumnos serán capaces de examinar y distinguir el entorno que se de 

desenvuelven los negocios en el entorno global, tomando como base la teoría del 

desarrollo regional, la teoría de la firma y la teoría de la organización industrial.  

 

Perfil del Profesor 

Experiencia previa en proyectos de investigación relacionados con los negocios en 

el entorno global, desarrollo regional y empresarios.  

 

Proceso de Enseñanza-Aprendizaje  

Casos de estudio, trabajo en equipo, discusiones, videos, invitados. Nos basaremos 

en gran medida en la participación y responsabilidad compartida para el 

aprendizaje. 

 

Actividades Extracurriculares  

Asistencia a congresos y seminarios, realizar investigación y publicar artículos . 

 

Evaluación del Aprendizaje  

Controles de lectura, tareas, asistencia y 

participación 
20% 

Un examen de medio término 30% 

Un examen final 30% 

Un trabajo de investigación 20% 
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